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NECESIDADES DEL CLIENTE

Mejorar y desarrollar la exportación de sandia 
Uruguaya al mercado Europeo , cumpliendo con 

todas las normativas arancelarias y fitosanitarias.

Incrementar el valor agregado del producto
de una forma económicamente viable y posible.



Requisitos generales:
Las exportaciones de vegetales y productos deben:

• Ir acompañados de un certificado fitosanitario expedido por las 
autoridades
  competentes del país exportador (Uruguay).
    
• Pasar las inspecciones aduaneras en el punto de entrada de la UE.
  Tamaño – Color – Lavado – Tipo.
    
• Ser importadas en la UE por un importador inscrito en el registro oficial de
  un país de la UE.
   
 • Ser notificadas a las aduanas antes de su llegada al punto de entrada.



*Fuente: COMTRADE

PROBLEMÁTICA DEL CASO

Altos costos  para adquisición de nuevas maquinarias acordes al mercado.
*Guatemala exportó 455,34 millones de kilos 2018. 

Implementación de nuevas técnicas adaptadas a lo mas moderno en 
producción.

Equipos – maquinas – técnicas – seguridad – capacitación constante, entre otros

Necesidad de adaptación a normativas  fitosanitarias de exportación.
Sellos – Transporte acondicionado, entre otros.



DESAFÍOS DEL CASO



Propuesta





Propuesta CDR
Disponibilidad en el CDR las etiquetas y embalajes

para la exportación y venta en mercado regional.
Se prepara el producto para exportación

Álamo
Localización logística.
Poseemos una amplia cartera de
predios y depósitos en zonas
habilitadas para construir naves
logísticas e industriales en zonas
habilitadas para tránsito de carga
según las nuevas restricciones
de las Intendencias de
Montevideo y Canelones.
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